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W miar• up•ywu lat coraz wi•cej •rm spoza elektroniki staje 
przed konieczno•ci• elektronizacji swoich urz•dze•. Oferta 
•rm kontraktowych w takiej sytuacji jest wybawieniem, gdy! 
uwalnia od zajmowania si• nieznan• tematyk• i redukuje do 
minimum ryzyko zwi•zane z brakiem do•wiadczenia. Zjawi-
sko to wida" po tym, !e rdze• ofert zwi•zany z monta!em jest 
szybko rozbudowywany o pakiet us•ug pozwalaj•cy w kom-
pleksowy sposób obs•u!y" tak!e niebran!owe •rmy. Dotyczy 
to wykonania p•ytek drukowanych, kupna elementów, wyko-
nywania detali mechanicznych i elementów z tworzyw sztucz-
nych, wi•zek kablowych, jak równie! prowadzenia magazynu 
podzespo•ów, a nawet wysy•ki gotowych wyrobów. Komplek-
sowa us•uga pozwalaj•ca zaj•" si• ca•o•ci• produkcji urz•-
dzenia elektronicznego jest punktem docelowym, do którego 
ewoluuj• oferty wielu krajowych •rm kontraktowych. Z kolei 
klienci zlecaj•cy monta! s• w tej chwili bardzo wymagaj•cy. 
Dostarczaj• dokumentacj• i oczekuj• gotowego produktu, 
pozostawiaj•c •rmie kontraktowej ca•• reszt•.
Rozwój us•ug  EMS  wi•!e si• nie tylko z rynkiem krajowym, 
gdy! zagraniczni producenci elektroniki przemys•owej, moto-
ryzacyjnej, telekomunikacyjnej zlecaj• coraz wi•cej monta!u 
polskim •rmom.  Polska, wcze•niej postrzegana jeszcze jako 
kraj postkomunistyczny i nienadaj•cy si• do kooperacji  dla 
zagranicznych partnerów, sta•a si• po przemianach intere-
suj•c• alternatyw• dla podwykonawców dalekowschodnich. 
Wbrew panuj•cemu stereotypowi, decyduj• o tym nie tylko 
koszty pracy, ale wysoko wykwali•kowana kadra in!ynierska 
i managerska oraz mniejszy dystans w kontaktach. Nie mniej 
istotnym czynnikiem oczywi•cie jest wysoka jako•" produkcji 
oraz obs•ugi. Jest to spora zmiana jako•ciowa, gdy! jeszcze 

Monta !kontraktowy!elektroniki!jest!podstawow"!i!na jwa niejsz"!us#ug"!wi" "c"!
si$!z!outsourcingiem!w!produkcji!elektronicznej.!Wp rawdzie!du e!przedsi$biorstwa!
!OEM!raczej!d" "!do!tego,!aby!ca#"!produkcj$!realiz owa%!samodzielnie!i!je&li!tylko!
mog",!nie!korzystaj"!z!kooperacji,!o!tyle!firmy!nie wielkie,!produkuj"ce!specjali-
styczne!urz"dzenia!lub!te !kr'tkie!serie,!s"!modelo wym!przyk#adem!klienta!w!tym!
biznesie.!Dla!nich!us#ugi!kontraktowe!s"!nie!tylko! wygod",!ale!r'wnie !szans"!
unikni$cia!kosztownych!inwestycji!kapita#owych!wyma ganych!do!sfinansowania!
produkcji.!W!coraz!wi$kszym!stopniu!z!outsourcingu! korzystaj"!przedsi$biorstwa,!
dla!kt'rych!elektronika!nie!jest!g#'wn"!osi"!biznes u.!Producenci!!AGD,!urz"dze(!
o&wietleniowych,!wytw'rcy!sprz$tu!dla!motoryzacji,! przemys#u!lub!automatyki!prze-
mys#owej!wykorzystuj"!kooperacj$!przede!wszystkim!p o!to,!aby!nie!rozprasza%!si$!
niepotrzebnie!na!realizacji!zada(,!kt'rych!nie!znaj "!na!wylot.!
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